
DAS SIND WIR UNSERE VERTRIEBSMARKEN:

DEIN JOB
•	 Verantwortung für unser regionales Verkaufsge-

biet Nord-Ost (Berlin, Brandenburg und Meck-
lenburg-Vorpommern)

•	 Entwicklung unserer Zielgruppe Handel und Ver-
arbeiter im Außendienst

•	 Akquise von potenziellen Neukunden für die Ver-
triebsmarke deutsche zauntechnik (B2B)

•	 Erstellung von Angeboten und Aufträgen  

•	 Kundenkorrespondenz (persönliche und telefo-
nische Beratung sowie schriftliche Abwicklung)

•	 Ausbau und Weiterentwicklung von Neu- und 

Bestandskunden

•	 Verantwortungsübernahme für die Niederlas-
sung Werder (Vertrieb und Lager) und die damit 
verbundene Übernahme von Führungsaufgaben

•	 kaufmännische Ausbildung

•	 Erfahrung im Außendienst, vorzugsweise aus 
technischen Bereichen, z.B. Bauelemente/    
Baugeräte/Baustoffe und Führung von Mitarbei-
tern

•	 technisches und gerne handwerkliches           
Verständnis

•	 Reisebereitschaft

•	 gute körperliche Fitness

•	 Teamfähigkeit, Flexibilität und Engagement

•	 freundliches und sicheres Auftreten

•	 routinierter Umgang mit Warenwirtschafts-     
programmen und MS-Office

DEINE SKILLS

 
bewerbung@aos-stahl.de | Herr Oliver Schake 
Weitere Stellenanzeigen unter karriere.aos-stahl.de

INTERESSE GEWECKT? 

AOS STAHL GmbH & Co. KG mit Hauptsitz 
in Wetter ist der Spezialist für Stahlgitterzäune 
und Toranlagen in Deutschland. 

Wetter  • Olpe  • Verden (Aller) • Werder (Havel)  • Haar 
Limburg an der Lahn  • Chemnitz • Menden • Trappenkamp

Niederlassung Werder

Mielestraße 3

14542 Werder (Havel)

GEBIETSVERKAUFSLEITER (M/W) im Bereich 

Baustoffe/Bauelemente - Verkaufsregion Nord-Ost

DEINE BENEFITS

Attraktives,- leistungs-
orientiertes Gehalts-
modell, aus Fixum und 
variablen Anteilen

      Job – Bike      Betriebliche Altersvorsorge

      Dienstwagen Weiterbildungsmöglichkeiten

Bis zu 35 Tage Urlaub       Topmoderner Arbeitsplatz Familiäres Arbeitsumfeld


